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Fundada em 2013, a Global Networking é pioneira em oferecer imersões de negócios e
networking internacional, especializando-se em conectar líderes e empreendedores aos
mais vibrantes ecossistemas de inovação do mundo. Nosso compromisso é oferecer não
apenas uma viagem, mas uma verdadeira transformação profissional através do acesso a
conhecimentos de ponta e redes de contato globais.

Ao longo de uma década, lideramos mais de 120 grupos, envolvendo mais de 6.000
participantes em jornadas enriquecedoras pelo Vale do Silício, Miami, Orlando, Panamá,
Israel e China. Esses destinos foram escolhidos estrategicamente para explorar as
diversas facetas da inovação e do empreendedorismo global.

Convidamos você a se juntar a nossa próxima jornada e experimentar o poder
de uma verdadeira imersão de negócios com profissionais que compartilham
o desejo de evoluir, conectar e liderar no cenário empresarial global.
Somos membros associados da Câmara de Comércio Mercosul. MEMBRO

ASSOCIADO



INVESTIMENTOS NOS EUA

VENTURE CAPITAL

HOLDING & OFFSHORE (DELAWARE, CAYMAN, BVI, NEVIS, PANAMÁ)

ABERTURA DE EMPRESA NOS EUA

NETWORKING

TECNOLOGIA & INTELIGÊNCIA ARTIFICIAL

MENTALIDADE EMPREENDEDORA

PAUTAS DAS REUNIÕES:

EMPRESÁRIOS

C-LEVELS

ADVOGADOS

CONTADORES

INVESTIDORES & FAMILY OFFICE

QUEM PARTICIPA?

MÍNIMO DE 80% DAS
ATIVIDADES EM

PORTUGUÊS



     + 120 GRUPOS EXCLUSIVOS                   + 6.000 PARTICIPANTES
VALE DO SILÍCIO, NOVA YORK, MIAMI E ORLANDO (EUA), PANAMÁ, ISRAEL, CHINA E BRASIL



Todos os nomes de produtos e empresas são marcas comerciais ou registradas de seus respectivos proprietários. 
O uso deles não implica qualquer afiliação ou endosso da parte deles.

ALGUNS CLIENTES
Nesses 13 anos de atividades, muitos clientes já realizaram imersões de negócios
internacionais com a Global Networking, conheça alguns deles: 

G L O B A L
N E T W O R K I N G
CONECTANDO VOCÊ ÀS OPORTUNIDADES



Ganhador O Aprendiz e
Apresentador Rota da
Inovação na Jovem Pan

Rodrigo Terron

Board Member at Los
Grandes | Forbes Under
30  Angel Investor

ALGUNS DEPOIMENTOS DE NOSSAS IMERSÕES INTERNACIONAIS

Clodoaldo Araújo

Acesse agora todos os Depoimentos: Clique aqui.

Diretor Comercial Mobility and
Infrastructure | Advisor |
Empreendedor | Founder SP
Negócios |Ex-Presidente Metrô
SP

Marcelo Salomão

Empreendedor Serial
Fundador rede franquias
Gigatron e fintech
DotBank

Silvani Pereira

https://www.youtube.com/playlist?list=PLScmRkAQD0muBzhJOMMK_mkA7vkuK5R3i


Sócia / Diretora Global Networking
Sua jornada empreendedora se estende desde 2008 e tem
desempenhado um papel fundamental na geração de
conexões internacionais. 

CEO LIDE Panamá - Grupo de Líderes Empresariais 

Conduziu + de 30 Missões de Negócios Internacionais ao
Vale do Silício, nos EUA, Panamá e no Brasil e desempenha
um papel ativo em Missões de Negócios Internacionais no
Panamá. 

Sua trajetória destaca seu compromisso contínuo com o
desenvolvimento de parcerias estratégicas e novas
oportunidades de negócios em escala internacional.

TRADE MISSION LEADER - JOYCE BIANCHI



CONHECIMENTO
MÍNIMO DE 80% DAS ATIVIDADES EM PORTUGUÊS



1) Overview Vale do Silício - Tropicalizando insights para gerar negócios e resultados no
Brasil
Temas abordados:

Como o ecossistema do Vale do Silício  se conecta
Mentalidade empreendedora e intra empreendedora
Investimento em Startups & Vcs
Tropicalizando aprendizados, experiências e negócios
Como fazer networking no Vale do Silício

DAY 1

Com André Bianchi - Empresário
Teve sua empresa aprovada na APEX Brasil em São Francisco/USA em 2018
Sócio/Fundador Global Networking, com atuação desde 2013 nas áreas de Missões Empresariais e
Imersões de Negócios no Vale do Silício, Orlando e Miami nos EUA, Israel, China e Panamá. 
Neste período levou mais de 6.000 empresários em mais de 120 atividades no Exterior. 

Sócio fundador do Grupo MX8.
Presidente LIDE Panamá - Grupo de Líderes Empresariais 
Diretor de Relações Internacionais da Câmara de Comércio Mercosul y Americas fundada em 1.991



MATÉRIAS NA MÍDIA
André Bianchi na mídia

Clique abaixo para acessar:

https://www.youtube.com/watch?v=G6xe_ZtcsjU
https://www1.folha.uol.com.br/mpme/2019/04/empresarios-trocam-sala-de-aula-por-imersao-em-polos-de-tecnologia-no-exterior.shtml
https://www.youtube.com/watch?v=b8dse8aZ_zA
https://veja.abril.com.br/coluna/radar/lide-inaugura-unidade-no-panama-o-21o-escritorio-do-grupo-fora-do-pais/#google_vignette


DAY 1
2) Atividade com Engenheiro Sênior do Google com  cargo de liderança - 
Ele vendeu sua Startup para o Google e desde então trabalha na sede da
empresa e atualmente, além de suas funções, atua como coach de carreira
para novos engenheiros dentro da empresa e atende os 20 maiores clientes
da BigTech.

Temas abordados: 

Inteligência artificial - Transformações e aplicações
Tendências
Temas de interesse do grupo
Cultura da empresa



3) Experiência do Carro Autônomo

Imagine entrar em um carro, informar o destino e perceber que não há ninguém ao volante.

Essa é a experiência Waymo: 
uma imersão prática no futuro da mobilidade, da inteligência artificial e dos novos modelos de negócio que já
estão circulando pelas ruas do Vale do Silício.

DAY 1



4) Visita guiada pelo Campus da Universidade de Stanford 

Pontos abordados:
Conectando pontos: Universidade x geração de talentos para o ecossistema de
tecnologia e inovação no Vale do Silício
Como o Vale do Silício se formou e quais aprendizados podemos utilizar no nosso dia a
dia no Brasil
Dinâmica & Interação para geração de insights e solução de problemas

* Atividade não gera certificado em nome da instituição de ensino. 

As atividades podem sofrer alterações sem aviso prévio

DAY 1



INVESTIMENTOS



5) Fundamenos de Investimentos, VCs e Holding/Offshore
Foley & Lardner LLP faturamento aproximado de USD 1.4 bi anualmente e possui
1.200 advogados.

André T. é sócio da Foley & Lardner LLP, baseado no escritório da firma no Vale
do Silício, onde integra a área de Transações da empresa. Sua atuação é focada
em fusões e aquisições, private equity, empresas emergentes e financiamentos
de venture capital, além de consultoria corporativa e empresarial em geral. 

A ampla experiência de André em múltiplas jurisdições, combinada com sua
fluência em diferentes idiomas, permite que ele assessore melhor seus clientes em
transações internacionais, especialmente na América Latina, incluindo Brasil,
Argentina, Chile e México.

Antes de ingressar na Foley, André atuou como associate no escritório do Vale do
Silício de um escritório global de advocacia. Com mais de 15 anos de experiência
em transações transnacionais, exerceu a advocacia em escritórios de ponta em
São Paulo, Nova York e Madri.

DAY 2



DAY 2
6) Visita e atividades na Plug and Play Tech 
A Plug and Play Tech Center é um dos maiores hubs do Vale do Silício, tendo em seu
ecossistema: investidores, aceleradora e plataforma de inovação corporativa   em
estágio inicial, com sede global em Sunnyvale.

Já passaram pela Plug and Play empresas como: Google, Paypal e muitas outras que
você conhece e utiliza serviços no seu dia a dia.

Teremos um tour de 15 minutos pela Aceleradora de Startup Plug and Play Tech
abordando sua importância no ecossistema de negócios do Vale do Silício.

7) Atividade com Head of Ecosystem & Partnerships TV Globo - Vale do Silício
Será abordado sobre o Ecossistema do Vale do Silício e a importância das empresas
terem um olhar para a inovação para aplicarem novos conceitos, mentalidade e
ferramentas em suas operações.



DAY 2
8) Investindo na América!
Paulo Andrade - Co-Founder, GreenLakes Eagle
MBA Macro & Portfolio Management • LL.M. Syracuse University • AI Stanford

Como funcionam os investimentos em ações feitos a partir dos Estados Unidos.
Oportunidades, riscos e as estruturas mais utilizadas.
Por que expandir sua carteira para o mercado americano é uma decisão estratégica. 



DAY 2
9) Google Campus Insights
Visita estratégica ao Google Visitor Center e ao campus do Google, em Mountain View, um dos símbolos mais
relevantes da inovação global.
A experiência acontece na área externa do campus, sem acesso interno aos prédios, mas com uma dinâmica
conduzida para transformar o ambiente em reflexão prática: o que empresas brasileiras podem aprender com a
cultura, a escala, a produtividade e a capacidade de inovação de uma das organizações mais influentes do
mundo?

Mais do que visitar um endereço icônico, a proposta é caminhar pelo
ecossistema onde muitas das grandes transformações digitais ganharam força,
gerando provocações, pontos e contrapontos, insights e conexões aplicáveis à
realidade dos empresários participantes.

Atenção:
Não entraremos no prédio.
Acesso a loja do Google e Cafeteria.



DAY 2
10) Apple Visitor Center - Tour Experience
Conheça o centro de visitantes do Apple Park em Cupertino, uma verdadeira imersão ao universo da Apple.



NETWORKING



Vinícius Bicalho é advogado licenciado nos Estados Unidos, Brasil e
Portugal, com atuação destacada em imigração e internacionalização de
negócios. 

Membro da AILA (American Immigration Lawyers Association), é Mestre
em Direito pela University of Southern California (USC) e possui Mestrado
em Direito Empresarial no Brasil, além de formação em Immigration Law
pela University of Miami.

Autor do Guia de Imigração da AMCHAM, é Coordenador da Pós-
Graduação em Direito Migratório e atualmente o advogado de imigração
mais citado pela imprensa internacional, atuando também como
comentarista da TC Connect, afiliada da CNN em português nos EUA.

11) Como migrar legalmente para os Estados Unidos

DAY 3

https://bicalho.com/imprensa/
https://bicalho.com/imprensa/


Éder Gomes de Araújo
CEO do Grupo ABR, Advogado e Contador e Especialista em Estratégias Tributárias
Aos 36 anos, Éder lidera um ecossistema empresarial formado por ABR Advocacia,
ABR Consultoria, EAGLE Contabilidade e Apoio Capital — integrando soluções
jurídicas, contábeis e financeiras com foco em performance e segurança
empresarial.

Sua trajetória empreendedora começou em 2016, com a criação da EAGLE
Contabilidade, voltada à contabilidade estratégica para empresas em expansão. Em
2021, fundou a Gomes Araújo Ribeiro, que, ao integrar-se à Barbiero & Ribeiro
Advogados em 2023, deu origem ao atual Grupo ABR.

Com forte atuação no contencioso e no campo administrativo, Éder se especializou
no desenvolvimento de estratégias tributárias estruturadas, com ênfase em
soluções preventivas que garantem eficiência fiscal, redução de riscos e suporte ao
crescimento sustentável.

Hoje, conduz um time multidisciplinar que transforma desafios tributários em
oportunidades, unindo governança, inteligência jurídica e performance financeira
para impulsionar empresas em todo o Brasil.

12) Estruturas Holding & Offshore  | No Brasil e no Exterior



João Pedro Barbiero Ribeiro
CFO do Grupo ABR, Advogado e Especialista em Estruturação Empresarial

João Pedro Barbiero Ribeiro é advogado e CFO do Grupo ABR, com atuação
estratégica na condução de negociações complexas e na estruturação de
modelos empresariais nacionais e internacionais, incluindo holdings,
offshores e planejamentos societários avançados.

Iniciou sua trajetória empreendedora aos 21 anos, quando fundou a Barbiero
& Ribeiro Advogados em 2018. Em 2023, seu escritório se uniu à Gomes
Araújo Ribeiro, consolidando a formação do Grupo ABR, ecossistema que
integra soluções jurídicas, contábeis e financeiras voltadas para empresários
em diversos setores.

Reconhecido pela capacidade de desenvolver arquiteturas societárias
eficientes, seguras e alinhadas ao crescimento estratégico das empresas,
João Pedro atua como referência em governança, estruturação corporativa e
planejamento empresarial de alta complexidade.

12.1) Estruturas Holding & Offshore  | No Brasil e no Exterior



13) Visita a Circuit Launch
Espaço direcionado para projetos que envolvam robótica, IOT, Healtech e inteligência artificial

Bate-papo com empreendedor incubado ou Diretor do Circuit Launch, tendo como temas as áreas citadas
acima, seguido de tour por todo o espaço de robótica, inteligência artificial  e healtech.

Local: Oakland ou Mountain View

Em Inglês

DAY 3



Ao final da imersão, realizaremos uma atividade de fechamento em formato de mentoria coletiva, com o objetivo de
organizar os principais aprendizados dos três dias e transformá-los em reflexões práticas para a realidade de cada
participante.

Mais do que revisar conteúdos, este encontro será conduzido como uma conversa estratégica, com pontos,
contrapontos e provocações sobre o que realmente faz sentido aplicar no Brasil.

Durante a mentoria, serão debatidos temas como:
• Quais insights do Vale do Silício podem ser tropicalizados para empresas brasileiras
• O que é inspiração e o que pode se tornar ação prática
• Como aplicar inteligência artificial sem perder foco no resultado do negócio
• Quando faz sentido pensar em internacionalização, abertura de empresa nos EUA, holding ou estrutura offshore
• Como transformar networking internacional em oportunidades reais
• Quais mudanças de mentalidade podem gerar impacto na gestão, na cultura e na tomada de decisão

Um momento de síntese, troca e direcionamento para conectar o aprendizado internacional com a prática
empresarial no Brasil.

14) Sessão Estratégica, Mentoring  e Wrap up final



SAIBA COMO PALESTRAR EM NOSSOS EVENTOS EMPRESARIAIS E TRANSFORMAR SEU CONHECIMENTO,
TRAJETÓRIA E VISÃO DE MERCADO EM POSICIONAMENTO ESTRATÉGICO.

FAÇA PARTE DO GRUPO DE PROFISSIONAIS CONVIDADOS PARA COMPARTILHAREM SEU CONHECIMENTO  E
EXPERIÊNCIAS NO BRASIL, ESTADOS UNIDOS, PANAMÁ, PARAGUAI E CHINA.

SAIBA COMO PALESTRAR EM NOSSOS EVENTOS EMPRESARIAIS E TRANSFORMAR SEU CONHECIMENTO,
TRAJETÓRIA E VISÃO DE MERCADO EM POSICIONAMENTO ESTRATÉGICO.

FAÇA PARTE DO GRUPO DE PROFISSIONAIS CONVIDADOS PARA COMPARTILHAREM SEU CONHECIMENTO  E
EXPERIÊNCIAS NO BRASIL, ESTADOS UNIDOS, PANAMÁ, PARAGUAI E CHINA.

COMPARTILHE SUA EXPERIÊNCIA. 
AMPLIE SUA AUTORIDADE.
COMPARTILHE SUA EXPERIÊNCIA. 
AMPLIE SUA AUTORIDADE.
 Solicite mais Informações: (11) 94074-0343

*fotos dos nossos eventos no brasil, panamá e estados unidos*fotos dos nossos eventos no brasil, panamá e estados unidos

https://wa.me/5511940740343


SEJA DESTAQUE NA REVISTA EMPREENDA AMÉRICA LATINA, 
COM MATÉRIA EXCLUSIVA EM PORTUGUÊS E ESPANHOL. 

SEJA DESTAQUE NA REVISTA EMPREENDA AMÉRICA LATINA, 
COM MATÉRIA EXCLUSIVA EM PORTUGUÊS E ESPANHOL. 

 Solicite mais Informações: (11) 94074-0343

https://wa.me/5511940740343


Bônus -  Acesso Plataforma de conteúdo 
com mais de 350 empresários e advogados cadastrados

ACESSO ILIMITADO POR 03 MESESACESSO ILIMITADO POR 03 MESES



Bônus - Acesso Plataforma de conteúdo
Webséries exclusivas

ACESSO ILIMITADO POR 03 MESESACESSO ILIMITADO POR 03 MESES



Onboarding com informações e dicas úteis

Acompanhamento: André Bianchi & Joyce Bianchi - Líderes de mais de 120 Missões Empresariais

3 dias de atividades com convidados no Vale do Silício (San Francisco, Mountain View, Palo

Alto, Sunny Valle e Cupertino)

Salas para atividades & coffee break durante as atividades na parte da manhã

Transporte para as visitas no Vale do Silício (Fora de San Francisco). Na cidade de San Francisco

os particpantes poderão se deslocar a pé ou de UBER (Aprox. 1 km de distância do hotel oficial)

Networking Internacional de alto nível

Participação em 2 Encontros Empresariais em São Paulo 

1 ano de acesso a plataforma Global Networking com conteúdo online sobre Holding, Offshore e

abertura de contas nos EUA, Panamá, Paraguai dentre outros.

Certificado internacional de participação emitido pela Global Networking

O que está incluso



Aéreo

Hotel/hospedagem

Alimentação

Transporte (aeroporto - hotel - aeroporto)

Transporte do Hotel para as salas das atividades na parte da manhã

Documentação para visto americano

Seguro saúde (obrigatório)

Tradutor/intérprete (destacamos que garantimos mínimo de 80% das atividades em português)

PARA A PARTICIPAÇÃO NA ATIVIDADE É OBRIGATÓRIO POSSUIR O VISTO AMERICANO 

O que NÃO está incluso



MEMBROS E CONVÊNIOS

Em caso de cancelamento, o valor não será reembolsado. 
Ficará em crédito por 12 meses a contar da data desta atividade e poderá ser utilizado na Missão de Negócios ou nos
eventos em São Paulo.

MEMBRO MX8 GROUP - 30% DE DESCONTO

CONVÊNIOS OABs, CÂMARAS DE COMERCIO E
ASSOCIAÇÕES - 15% DE DESCONTO

PARA GRUPO DE 03 OU MAIS PESSOAS -
DESCONTO DE R$ 2.000 POR PESSOA



 Cartão de Crédito
10 x  R$ 1.354,29

INVESTIMENTO

PIX ou Cartão
 R$ 10.990,00

Segunda Cadeira 50% 
(para Sócios, Cônjuges ou Herdeiros)

 R$ 5.495,00

Parcelado com juros da operadora Valor à vista por pessoa
Valor por pessoa

Valor por pessoa adicional



A Hospedagem está inclusa no valor?
Não. A hospedagem é responsabilidade do participante, porém  disponibilizaremos  sugestões de
locais próximos ao nosso ponto de encontro.

Constam aproximadamente 15 hotéis em um raio de 4 quadras do hotel oficial, seguem algumas
sugestões, mas deixamos claro que não temos parceria ou qualquer vínculo com os hotéis:

Hotel oficial: Handlery Hotel Union Square San Francisco 
Hilton Union Square
San Francisco Marriott Union Square
King George Hotel (mais economico)

O Transporte entre as atividades está incluso?
Somente para as atividades no Vale do Silício. 
Para atividades em San Francisco não está incluso (distância aproximada de 1 km dos hotéis
citados acima) 

PERGUNTAS FREQUENTES



PERGUNTAS FREQUENTES

IMPORTANTE

Estimativa realizada pelo site
www.hoteis.com

Entrada dia 27 de Setembro
e saída dia 01 de Outubro

Valores apenas para
referência e sujeitos a

alteração sem aviso prévio



Preciso tomar Vacina de Febre Amarela?
Não.

As atividades são em que idioma?
A Imersão de Negócios no Vale do Silício é desenhada para ter suas atividades com pelo menos
80% do conteúdo em português, com convidados/empresários brasileiros que já atuam no
mercado americano há anos em suas especialidades.

Tem valor diferenciado se eu for com mais pessoas?
Temos planos diferenciados para grupos acima de 3 pessoas. Informar ao atendente sobre a
quantidade de pessoas de seu grupo.

A Passagem Aérea está inclusa no valor?
Não. O aéreo é responsabilidade do participante, porém sugerimos que cheguem pelo menos no
dia anterior da atividade e que se possível fiquem de 1 a 2 dias após a Missão de Negócios para
possíveis reuniões, visitas, cafés e almoços para networking e negócios.

PERGUNTAS FREQUENTES
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